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Business Developer Product - publieke sector

Zo maak jij het verschil bij ons...

Als Business Developer Product ben jij de drijvende kracht achter de vermarkting van nieuwe
softwareproducten. Jij ontdekt commerciéle kansen, ontwikkelt een sterke waardepropositie en zet onze
producten succesvol in de markt. Je werkt niet alleen aan het uitbouwen van onze markt, maar je hebt ook invlioed

op de productontwikkeling — steeds met oog voor wat klanten echt nodig hebben en wat er leeft in de markt.

Heb jij een passie voor innovatieve digitale oplossingen en ben je strategisch en commercieel sterk? Dan ben jij

misschien wel dé business developer die wij zoeken om onze producten verder te laten groeien!

in onze organisatie.

Kiezen voor een job bij Vanden Broele is kiezen voor een bedrijf met een duidelijke strategie, vise en missie, en

daar kun jij mee impact op hebben.
Vanden Broele, tools met kennis

Bij Vanden Broele begrijpen we de unieke uitdagingen waarmee overheidsdiensten dagelijks worden

geconfronteerd. Met die kennis bouwen we digitale oplossingen die voor onze klanten écht het verschil maken

Voor deze vacature zoeken we iemand die — samen met een enthousiast team van configuratoren, developers,
projectmanagers, een business unit manager, marketeer en product owner — mee wil bouwen aan Skryv: hét low-
codeplatform waarmee overheden snel en moeiteloos transactionele applicaties ontwikkelen die naadloos
aansluiten op hun behoeften. Aan de hand van intuitieve processen creéren we heel snel krachtige applicaties, zoals

‘Mijn Verbouwpremie’ waarmee tienduizenden gebruikers hun renovatiepremies aanvragen.
Dit zegt collega Bram over werken bij Vanden Broele

"Bij Vanden Broele ademt het team het motto 'samen sterk'. Er is een grote drive om als team te slagen en dat uit
zich op vele manieren. Er leeft een grote drive naar improvement, iedereen wil graag van elkaar leren. Daarnaast

is er ook een heel trots gevoel over het product waar wij aan werken.”

Geef deze verantwoordelijkheden zelf vorm :

¢ Je ontwikkelt en implementeert de commerciéle strategie. Je bepaalt mee de koers van onze producten:
van markt- en trendanalyse tot doelmarkten en concrete actieplannen. Je identificeert en onderzoekt nieuwe

opportuniteiten die bijdragen aan onze groei.

¢ Je bouwt aan sterke klantrelaties: Je gaat proactief in gesprek met (potenti€le) klanten: je luistert, stelt de

juiste vragen en vertaalt hun behoeften naar productvereisten en waardeproposities.

e Je stuurt bij aan de hand van cijfers en data. Je volgt budgetten, forecasts en KPI’s nauwgezet op, en

grijpt in waar nodig. Dankzij jouw analytisch vermogen verlies je risico’s én kansen niet uit het oog.

e Je verdiept je in onze roadmap en het product. Je leert hoe de roadmap is opgebouwd, ontdekt waar

nieuwe functionaliteiten waarde kunnen toevoegen, en vertaalt dat naar concrete productvereisten.



e Je werkt nauw samen met development- en marketingteams. Je bent de brug tussen de softwareteams,
marketing en sales. Je vertaalt strategische doelstellingen naar heldere user stories en marketingcampagnes,

en bewaakt de voortgang en impact.

e Je volgt markttrends, technologische ontwikkelingen en regelgeving om onze producten up-to-date en

concurrentieel te houden.

e Met jouw visie en enthousiasme weet je interne en externe partners te motiveren & insprireren. Je organiseert

workshops, presentaties en feedbacksessies om draagvlak te creéren en resultaten te boeken.
Dit kan jij bijdragen

Voor deze rol zoeken we een commercieel-strategische ondernemer die energie haalt uit het ontdekken van
nieuwe markten en het opbouwen van duurzame relaties. Jij kijkt verder dan korte-termijn commercieel gewin en

focust je op de lange termijn waarde voor onze klanten én de markt.

Daarnaast beschik je over:

e Ervaring in de rol van business developer of product manager van digitale producten en voeling met de
overheidsmarkt.

e Een ondernemende mindset en het vermogen om slimme, digitale oplossingen te ontwikkelen die echt

impact maken.
e Een commerciéle drive, altijd met oog voor resultaat en klantgerichtheid.

o Sterke strategische en analytische vaardigheden, in staat om data en feedback te vertalen naar concrete

inzichten.
e FErvaring in het ontwikkelen van waardeproposities en pricingmodellen.

e Leiderschap en visie, met het vermogen om interne en externe stakeholders te motiveren en mee te nemen

in het proces.
Waar kun je extra mee scoren?:
e Kennis van overheidsprocessen en ervaring met werken in een agile/scrum-omgeving.
e Kennis van de Franse taal is een groot pluspunt.

Uiteraard is niemand perfect, ook wij niet! Matcht niet alles 100% met jouw profiel? Aarzel zeker niet om te

solliciteren. Voor ons maken jouw drive en leergierigheid mee het verschil.

Wat we jou graag bieden

e Een waarderingspakket bestaande uit een concurrentieel loon met een thuiswerkvergoeding,
maaltijdcheques, fietsvergoeding, terugbetaling van openbaar vervoer en heel wat extralegale voordelen,

zoals een mobiliteitsbudget of bedrijfswagen, hardware budget, een hospitalisatie- en groepsverzekering.

e Een warme bedrijfscultuur waarin groei en leren centraal staan. Bij ons krijg je de ruimte om jouw
talenten verder te ontwikkelen in een sfeer waarin collega’s elkaar ondersteunen en inspireren, en

samenwerken aan gezamenlijke doelen.

e Een innovatieve werkorganisatie, die stimuleert om te ondernemen en eigen initiatieven op te zetten, met

focus op duurzame samenwerking.

¢ Een stabiele, maar tegelijk dynamische omgeving met financiéle zekerheid en een hoge gemiddelde
anciénniteit.

e We geloven dat de beste ideeén ontstaan als je elkaar in real life ziet. Daarom combineren we teamdagen

op kantoor met de flexibiliteit van thuiswerk.
Wil je graag nog meer weten?

Contacteer Herman en stel die vragen die alleen een collega kan beantwoorden

herman.vaneeckhout @vandenbroele.be
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We kijken er naar uit om je te ontmoeten!

https://www.vandenbroele.be
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